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PRESSEMITTEILUNG 

IT-Dienstleister Intito gründet DACH-Niederlassung - Fokus auf 
Finanzsteuerung mit KI-Technologie  

Frankfurt am Main, 25. Juni 2025 – Der skandinavische IT-Dienstleister Intito setzt seine 
internationale Expansion fort und hat mit der Gründung der Intito DACH GmbH seine 
Präsenz im deutschsprachigen Raum gestartet. Intito fokussiert sich auf den Markt für 
Enterprise Performance Management (EPM) und bietet IT-Lösungen zur 
Automatisierung von Finanzplanung, Controlling und Unternehmenssteuerung. Die 
neue Niederlassung mit Sitz in Frankfurt am Main wird von Christoph Hein geleitet, der 
als Managing Director die Verantwortung für den Marktausbau übernimmt. Hein 
verfügt über mehr als 15 Jahre Markterfahrung.  

Mit einem kleinen Team in Deutschland sowie der Unterstützung von über 60 Fachkräften 
aus den nordischen Standorten und einem Netzwerk spezialisierter Freelancer baut Intito 
seine Aktivitäten in der DACH-Region systematisch aus. In Skandinavien betreut das 
Unternehmen bereits mehr als 150 Kunden aus verschiedenen Branchen und verfügt 
über umfangreiche Erfahrung bei der Einführung von Lösungen zur Digitalisierung von 
Finanz- und Controllingprozessen. 

Im Fokus: CFOs und Finanzabteilungen 
Zielgruppe von Intito sind insbesondere Chief Financial Officers (CFOs) sowie die Finanz- 
und Controlling-Abteilungen großer und mittelständischer Unternehmen.  

"Unsere Kunden sind maßgeblich für die finanzielle Steuerung, strategische Planung und 
Optimierung der Unternehmensleistung verantwortlich", erläutert Christoph Hein, 
Managing Director der Intito DACH GmbH. "Ihr Alltag ist geprägt von der Analyse 
komplexer Geschäftsdaten, dem Sicherstellen finanzieller Stabilität und der effizienten 
Nutzung von Ressourcen. Wir sprechen die Sprache dieser Fachbereiche, kennen ihre 
Bedürfnisse und können deshalb passgenaue Lösungen entwickeln." 

KI-gestützte Funktionen für moderne Finanzsteuerung 
Intito will die Adaption von Technologien der Künstlichen Intelligenz in der Finanzplanung 
weiter vorantreiben, wie Christoph Hein betont: 

„Wir setzen Künstliche Intelligenz gezielt dort ein, wo sie einen echten Mehrwert für 
Finanzabteilungen schafft – zum Beispiel bei der Erkennung von Ausreißern in der 
Planung oder bei der automatisierten Analyse von Plan-Ist-Abweichungen. Unser Ziel ist 
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es, für mehr Transparenz in den Prozessen zu sorgen, CFOs fundierte 
Entscheidungsgrundlagen an die Hand zu geben und so Effizienzpotenziale konsequent 
zu heben. Damit gewinnen Finanzteams mehr Freiräume für ihre eigentliche Aufgabe: 
die strategische Steuerung des Unternehmens.“ 

Partnerschaft mit IBM als zentraler Baustein 
Intitos Marktposition basiert auf einer engen Partnerschaft mit IBM. Als zertifizierter IBM 
Gold Partner setzt das Unternehmen auf das IBM Business Analytics Portfolio (IBM 
Planning Analytics, IBM Cognos Analytics, IBM Controller, IBM watsonx), das sowohl on-
premise als auch in flexiblen Cloud-Umgebungen betrieben werden kann. Dabei werden 
die Systeme individuell an die Bedürfnisse der Kunden angepasst – nicht umgekehrt. 

Ein erfahrenes Team von Spezialisten arbeitet europaweit an Projekten, die stets an den 
konkreten Herausforderungen der Kunden ausgerichtet sind. Zusätzlich profitiert Intito 
von seinem skandinavischen Innovationsvorsprung: Der Hauptsitz in Schweden 
ermögliche es, neue Markttrends frühzeitig zu erkennen und in die Lösungsentwicklung 
einfließen zu lassen, so Hein. 

Mit dem neuen Standort in Frankfurt will Intito gezielt Unternehmen in Deutschland, 
Österreich und der Schweiz ansprechen, die ihre Finanzprozesse zukunftsorientiert 
weiterentwickeln möchten. Erste Gespräche mit potenziellen Kunden und 
Kooperationspartnern laufen bereits. 


